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RISE with SAP

SAP BIETET MIT RISE EIN UMFASSENDES PAKET AUS 

▪ einem passenden SAP S/4HANA Cloud-ERP-System (Public Cloud oder Private Cloud Edition)

▪ Werkzeugen zur Prozessanalyse

▪ Migrationstools und -vorgehensmodellen

▪ einem Guthaben zur Nutzung weiterer Cloud- bzw. Business-Services. 

Quelle: https://www.sap.com/germany/products/RISE.html

Die Verlagerung von On-Premise SAP ERP-Installationen in die Cloud ist ein Kernelement von RISE

https://www.sap.com/germany/products/rise.html
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RISE with SAP

▪ RISE with SAP: ein reines Abo- und Subskriptionsangebot der SAP, um Unternehmen bei der digitalen 
Transformation zu unterstützen. 

▪ Grundlage: SAP S/4HANA in der Cloud mit zwei Bereitstellungsmodellen: Public oder Private Cloud.

▪ Einführung anhand von drei Komponenten:

1. Neugestaltung der Prozesse mit Business Process Intelligence

2. Technische Migration auf SAP S/4HANA mit integrierten Tools und Services

3. Infrastruktur & Operations – Aufbau des „intelligenten Unternehmens“ mithilfe von SAP-
Lösungen auf der SAP Business Technology Plattform

▪ Neue Userlizenzmetrik FUE – „Full Use Equivalents“

▪ Cloud Extension Policy kann genutzt werden → So kann Shelfware (Wartungskosten und nicht 
ausgenutzte Cloudverträge) mit einem RISE-Vertrag abgebaut werden (VOR Vertragsschluss)
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RISE with SAP
Druck durch SAP

▪ Wartungspreiserhöhung von bis zu 5% ab 01.01.2024 für OnPremise

▪ Grund lt. SAP sind die aktuellen Marktbedingungen, die von nach wie vor hohen Inflationsraten 
gekennzeichnet sind. SAP nutzt die Preispolitik auch um die Bestandskunden zur Einführung von 
Cloudprodukten zu bewegen

▪ Veränderung der Anrechnungsregeln, d.h. mögliche Anrechnung von Lizenzgebühren beim Wechseln 
in die Cloud werden sukzessive geringer

▪ Die Folge daraus: für Kunden, die länger warten auf RISE zu wechseln, wird es immer teurer

▪ Altsysteme werden von neuesten Innovationen und Funktionen ausgeschlossen, lt. SAP CEO Christian 
Klein

(SAP erhöht die Wartungspreise – Weitere Preiserhöhungen geplant (handelsblatt.com))

https://www.handelsblatt.com/technik/it-internet/softwarekonzern-sap-wartung-wird-teurer-weitere-preiserhoehungen-geplant/29283578.html
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RISE with SAP
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RISE with SAP
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RISE with SAP 
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RISE with SAP – Vor- und Nachteile

▪ Ein Vertragspartner

▪ „Flexibles“ Mietmodell lt. SAP

▪ Möglichkeit, Shelfware zu reduzieren

▪ Betrieb, Lizenzen und Wartung aus einer 
Hand

▪ Möglichkeit der signifikanten 
Kostenreduzierung lt. Aussage von SAP 
(muss im Einzelfall geprüft werden)

▪ Vom Eigentümer zum Mieter

▪ Keine Anrechnung der bislang getätigten 
Investitionen

▪ Cloud Price Increase (CPI) bis zu 3,3 % p.a.

▪ Größere Bindung mit höherer 
Fertigungstiefe an einen einzelnen
Anbieter (SAP) schafft Abhängigkeiten

▪ Keine nachträgliche Reduzierung des 
Leistungsumfangs während der 
Vertragslaufzeit 

▪ Keine größeren Rabattierungen bei 
späteren Erweiterungen des Umfangs

▪ Mögliche Kostenfallen durch zusätzlich zu 
bezahlende Services, die nur SAP 
erbringen darf

Vorteile Nachteile
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SAP Enterprise Cloud Services für RISE, Beschreibung & Verantwortlichkeiten

https://assets.cdn.sap.com/agreements/product-policy/hec/roles-responsibilities/rise-with-sap-s4-hana-cloud-private-edition-and-sap-erp-pce-roles-and-responsibilities-english-v8-2021.pdf

S.3 von 48

Siehe Dokument

https://assets.cdn.sap.com/agreements/product-policy/hec/roles-responsibilities/rise-with-sap-s4-hana-cloud-private-edition-and-sap-erp-pce-roles-and-responsibilities-english-v8-2021.pdf
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RISE with SAP S/4HANA Cloud
Licensing Overview

Arne Neumann, Bernd Hartmann, SAP SE
Oktober 2021

Mehr zu RISE with SAP Lizenzierung
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Updates zu RISE with SAP
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RISE with SAP S/4HANA Cloud, private edition, premium
Packaging

Quelle: DSAG AK Lizenzen – Hoffenheim 10.05.2023 – 20230510_Neumann (SAP); Weg in die Cloud.pdf



15 © HiSolutions 2023

RISE with SAP S/4HANA Cloud, private edition, premium
Packaging Details 

Quelle: DSAG AK Lizenzen – Hoffenheim 10.05.2023 – 20230510_Neumann (SAP); Weg in die Cloud.pdf
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Beispielangebote RISE with SAP
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Beispiel Angebot RISE with SAP
Verhandlungsverlauf mit SAP & Beispielkunde
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Beispiel RISE with SAP 
Tailored Option
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GROW with SAP
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GROW with SAP
Cloud-ERP-Lösung für mittelständische Kunden

GROW with SAP | Cloud-ERP-Einführung

Mit GROW with SAP hat SAP ein neues 
Angebot im Portfolio. Es zielt auf die 

schnelle und unkomplizierte Einführung 
von SAP S/4HANA Cloud für 

mittelständische Unternehmen ab, die 
noch kein ERP-System im Einsatz haben.
GROW with SAP (nttdata-solutions.com)

https://www.sap.com/germany/products/erp/grow.html
https://nttdata-solutions.com/de/grow-with-sap/
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Fragen & Diskussion
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